( PROPOSITO

Claramente definido em termos do impacto social/ambiental que é pretendido, bem como os objetivos financeiros visados. Isso incluird o (s) problema (s)
abrangente (s) que o negécio buscara resolver.
Esse box ndo faz parte do Canvas e nem do modelo de negdcios e por isso ndo precisa ser validado.
A necessidade de ser colocado antes do restante do Canvas é porque servird com um conjunto-guia de principios para o desenvolvimento do modelo de negécios.

PROBLEMA

Qual (is) é (sdo) o (s) maior (es)
problema (s)?

Perceba que esses sdo os problemas
especificos enfrentados pelos
clientes-beneficiarios (no segmento
de clientes) e ndo os problemas
abrangentes da secdo de anterior.

ALTERNATIVAS EXISTENTES

Como esses problemas sdo
atualmente resolvidos?

SOLUCAO

Qual sera a solucdo entregue, como
proposta Unica de valor, para os
diferentes segmentos de clientes?

INDICADORES-CHAVE

Quais as métricas-chave que
informardo a vocé sobre a evolucdo
de seu negdcio social?

PROPOSTA
UNICA DE VALOR

Qual a proposta Unica (ou multipla)
de valor solucionard os problemas
enfrentados pelos diferentes
segmentos de
clientes-beneficidrios?

CONCEITO SINTESE DO NEGOCIO

Explicacdo com uma linha sobre o
que sua organizacgdo fara.

VANTAGEM
COMPETITIVA

Por que esse negécio social serd
bem-sucedido?

CANAIS

Como vocé ird alcancar seus
clientes-beneficidrios de uma
maneira escalavel?

SEGMENTOS
DE CLIENTES

Com quem vocé se relacionard para
que seu modelo de negdcios
funcione?

Exemplos: clientes-beneficidrios,
usuarios, investidores, voluntdrios,
etc.

PRIMEIROS CLIENTES-BENEFICIARIOS

Quais serdo os primeiros
clientes-beneficiarios a adotarem a
sua solugdo?

ESTRUTURA DE CUSTO

Quanto custara para entregar aos clientes-beneficiarios, em escala, a solu¢do?

SUSTENTABILIDADE FINANCEIRA

1. Modelo tradicional de receitas
2. Investimentos, subsidios e suporte.

IMPACTO

Qual impacto social e ambiental que serd gerado e quem serdo seus beneficiarios?

Incluir as métricas para medir como os resultados serdo medidos (essas pressuposi¢des devem ser validadas como qualquer outra parte do modelo de

negacios).
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